
Face‐to‐Face MeeƟngs:  
Enhanced learning and networking for conference delegates 

Our conferences deliver much more than just great content.  

We recognize the importance of sharing knowledge with peers and building useful contacts, and our sched‐
uled networking sessions let you do just that.  

We make it our business to ensure you make the most of your Ɵme by adding meeƟngs with the people with 
whom you share common business goals.  

 

Here's how it works 

Our team works with you to under‐
standing what you're looking to 
achieve at the event and who in par‐
Ɵcular you would like to meet with.  

15 minute meeƟngs are scheduled for 
you based on a pre‐qualified list of 
people that you have selected in ad‐
vance. 

Delegates can network producƟvely 
without being sold services you are 
not interested in.  

The Details 

You let us know early on which company you would like to meet with and preferably the person's name, 
even beƩer if you can supply contact details.  We'll get a profile from you of what you are offering.  If they 
are not registered for the conference, we invite them and encourage them to meet with you. 

 MeeƟngs will be in the exhibiƟon hall at the round tables. 

 If the morning breaks starts at 9:45, the first 
meeƟng will be 5 minutes aŌer that at 
9:50.  It will go for 15 minutes. 

 There will be a 5 minute transiƟon, then the 
second meeƟng starts at 10:10. 

 If there is a lot of interest in these meeƟngs, 
we will schedule them for the second day 
too. 

There is no addiƟonal fee to refiners or suppliers 
to parƟcipate. 


